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Bringen Sie frischen Wind in lhr Geschaft!

A gﬁﬂi;im

=

Nutzen Sie unser neues
Basisprogramm Ladenbau zur
einfachen Optimierung lhrer
Geschaftsausstattung.

z.B.: Tabak-Wandregal

als Anbauregal mit:
e Sockelboden
e 6 Glas-Fachboden

mit POS Vorschubsystem
fur Zigaretten 6 9 9 y o o*
e 1 Glas-Fachboden
mit POS Vorschubsystem m
fur Stangenware
Haben Sie Interesse?
Bitte sprechen Sie mit

Ihrem Kundenmanager,
er berat Sie gern.

Professionelle Losungen fur
> Kioske

> Tankstellen

> Lebensmittelhandler

METRO prasentiert: gilltig im Mai 2008

Professionelle Losungen fur

> Kioske
> Tankstellen
> Lebensmittelhandler

Erfolg durch
Vorsprung

mit METRO

Sehr geehrter Geschéftspartner,

eine moderne und intelligente Warenprasentation schafft
Verkaufsimpulse. In diesem Innovationsflyer prasentieren wir Ihnen
die METRO Cash & Carry Muster-Shops - das neue
Serviceangebot fur Einzelhandler, Kiosk- und Tankstellenbesitzer.

Frischer Wind fUr Ihr Geschéft - von der Planung Uber die Einrichtung
bis zum Zubehdr erhalten Sie bei METRO alles aus einer Hand:
Variable Regalsysteme, Beleuchtung, Dekoration, Shopausstattung
und vieles mehr.

Das Angebot umfasst auch vielféltige Serviceleistungen, wie die
individuelle Shopplanung, Platzierungsempfehlungen und Materialien
zur Verkaufsforderung. Lassen Sie sich von lhrem Kundenmanagement
beraten.

Das Wichtigste: Sie sparen bares Geld. Werden Sie METRO
Kooperationskunde und Sie erhalten eine Férderung von bis zu
1000 Euro auf die professionellen Loésungen aus dem METRO
Muster-Shop. Sprechen Sie mit Inrem Kundenmanager!

Viel Erfolg und bis zum ndchsten Monat, wenn es wieder heif3t:

Erfolg durch Vorsprung mit METRO

Herzliche GriBe aus Dusseldorf

N

Tim Kraushaar Marc Plesser
Bereichsleitung Kundenmanagement Bereichsleitung Zielgruppenmanagement

PS: Sie haben noch Fragen? Wenden Sie sich in lhrem GroBmarkt
bitte direkt an das Team vom Kundenmanagement.
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